Votre profil

Solides connaissances pratiques et théoriques en technologie de production des produits carnés et

Llauteur du gaat charcutiers. Formation souhaitée dans le domaine de la viande :

@ep wis 1952. e BTSA Sciences et Technologies des Aliments, option Produits Carnés
e (S Transformation des Produits Carnés (viande, volaille)

e BP Boucher ou Brevet de Maitrise Boucher (Maitre Boucher)

de Mélanges d'Epices et d'Additifs destinés a O BQCENEE el B QIR TEIE SIS RS
e Expérience pratique dans la vente itinérante souhaitée

I'Industrie de la Viande

Compétences linguistiques :

Description du poste e Francais : courant / langue maternelle (oral et écrit)
Nous recherchons un(e) Technicien Commercial (H/F) en vente technique de mélanges d'épices et d'additifs e Allemand : trés bon niveau (oral et écrit)
alimentaires destinés aux entreprises de transformation de la viande en France et dans d'autres pays e Anglais ou autres langues : un atout

francophones, a pourvoir des que possible en poste a temps plein.

- . . U , ) . Compétences et qualités complémentaires:
En tant que technicien commercial chez KKS, vous jouerez un role clé des le début et travaillerez en lien P q P

direct avec la direction. Vous contribuerez de maniére déterminante au développement durable de nos e Permis B et go(it pour les déplacements professionnels fréquents en France et occasionnellement a
activités en France et au-dela. Nous valorisons I'initiative personnelle et le sens des responsabilités, et nous |'étranger (avec ou sans nuitées)

vous offrons une grande liberté pour atteindre vos objectifs. En tant qu'entreprise familiale, nous attachons e Bonne maitrise des outils MS Office (Word, Excel, PowerPaint) pour soutenir et documenter votre
une grande importance a la réussite a long terme et a des partenariats stables, tant avec nos clients qu'avec travail

nos employés. Si vous faites preuve de performance, nous la reconnaissons non seulement par un salaire L e N . L L
équitable, mais aussi par des perspectives a long terme et un environnement de travail valorisant. ¢ zgjrgstvi?srance' esprit d'initiative, sens du contact ainsi qu'un travail consciencieux et oriente vers les
Secteur commercial / Région de prospection e Présentation professionnelle et approche orientée client

France (principalement Grand Est et Hauts-de-France), Belgique, Afrique du Nord et d'autres pays
francophones, ainsi que la région transfrontaliére franco-allemande. Des visites régulieres de notre siege a A propos de nous
Kirchheimbolanden (Rhénanie-Palatinat, Allemagne) sont également prévues.
. . La société KKS KARL KONRAD GmbH & Co. KG est une entreprise familiale dirigée par la troisiéme et
Vos missions quatrieme génération, qui développe et commercialise une large gamme de mélanges d'épices et d'additifs

de haute qualité, en Allemagne et a I'international. Nos produits sont spécialement concus pour répondre aux
besoins de l'industrie de la viande et de la charcuterie. Forts de plus de 70 ans d'expertise, nous produisons

selon des normes de qualité certifiées IFS. Nous nous distinguons par notre flexibilité, notre réactivité et
notre capacité a proposer des solutions sur mesure a nos clients.

« Suivi et développement des relations clients : Vous assurez le suivi d'un portefeuille de clients
existants en effectuant des visites régulieres et en identifiant les opportunités de croissance

« Développement de nouvelles opportunités commerciales : Vous prospectez de nouveaux clients, en
particulier dans le secteur de la transformation artisanale et industrielle de la viande en France et
dans les pays francophones

Ce que nous offrons

Poste varié et responsabilisant au sein d'une équipe expérimentée

Entreprise familiale avec une hiérarchie horizontale et des décisions rapides
Introduction approfondie a nos produits, adaptée a votre niveau d'expérience

Salaire mensuel fixe, évolutif en fonction de vos performances

Véhicule de fonction (usage privé inclus), téléphone portable et ordinateur professionnel
Autonomie dans I'organisation du travail avec flexibilité adaptée aux besoins des clients

« Conseil technologique et commercial : Vous apportez une expertise technigue et un
accompagnement sur I'utilisation de nos produits et proposez des solutions adaptées aux
problématiques technologiques de nos clients

« Développement de solutions sur mesure : En collaboration avec notre équipe et nos clients, vous
développez des solutions personnalisées et vous assurez de leur conformité aux réglementations X . X X
alimentaires francaises (notamment le Code des usages de la charcuterie) Interessé(e) ? Envoyez-nous votre candidature complete en PDF a :

« Mise en ceuvre pratique : Vous développez et optimisez des recettes d'application, les testez dans

a |
notre centre technique et effectuez des démonstrations de produits chez les clients Nous avons hate de vous rencontrer !

« Travail en autonomie : Vous travaillez en étroite collaboration avec notre siege en Allemagne . KKS KARL KONRAD GmbH & Co.KG
(Kirchheimbolanden, Rhénanie-Palatinat), tout en bénéficiant de la liberté nécessaire pour atteindre Marnheimer Str. 81-83, 67292 Kirchheimbolanden, Allemagne
vos objectifs commerciaux de maniere autonome Téléphone: +49 (0) 6352 - 40199-90

www.kks-geschmack.de

Mélanges d‘additifs Mélanges d‘épices Formules combinés Gamme Traiteur Mélanges d‘additifs Mélanges d‘épices Formules combinés Gamme Traiteur




